— MIAMI

® Os precos de iméveis continuaram a mostrar
estabilidade A participagéo no mercado de
vendas de alto risco, que sao cerca de um terco
do tamanho de vendas de baixo risco, caiu de
62,9% no mesmo trimestre do ano anterior para
53,3%. A mudanga em direcao a vendas com
precos mais altos fez com que os indicadores de
precos tivessem ganhos de dois digitos quando,
de fato, ambos os mercados sao relativamente
estaveis.

Terceiro maior nimero de vendas desde 2006
O nuimero de vendas aumentou 4,6% para 4.979
vendas no terceiro trimestre, de 4.762 vendas no
mesmo periodo do ano anterior. Vendas de baixo
risco aumentaram 31,1%, enquanto que vendas
de alto risco cairam 11,3% no mesmo periodo.

O fator dias no mercado néao teve alteracao
no ultimo anolLevou uma média de 72 dias para
vender uma propriedade no terceiro trimestre,
inalterado com relacao ao terceiro trimestre do
ano anterior, e consistente com a média de 71
dias nos ultimos cinco anos.

Todos os trés indicadores de preco de imoveis
apresentaram ganhos anuais de dois digitos, a
medida que o escandalo de fraudes imobiliarias do
ano passado continuou a impedir que 0s bancos
liberassem seu inventario de hipotecas para o
mercado até que estivessem mais confiantes de
que seu processo nao tenha falhas, por medo de
exposicao a problemas juridicos.

O preco mediano de vendas de uma propriedade
em Miami foi de $165.000, 10% acima de $150.000
do mesmo trimestre no ano anterior e 1,5% acima
de $162.500 no segundo trimestre. O preco médio
por pé quadrado e o preco médio de venda seguiu
0 mesmo padrédo de ano para ano. O pre¢co médio
por pé quadrado do terceiro trimestre aumentou
14,2% para $209 e o preco médio de venda
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Matriz do mercado de Miami 3T 2011 % Alteragéo (tRim.) 2T 2011 % Alteragao (anuaL) 3T 2010
Prego médio de venda $322.072 -5,1% $339.261 18,7% $271.277
Preco médio por pé quadrado $209 71% $225 14,2% $183
Preco mediano de venda $165.000 1,5% $162.500 10,0% $150.000
Numero de vendas (fechadas) 4.979 -10,7% 5.577 4,6% 4.762
Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 72 5,9% 68 0,0% 72
Desconto dalistagem (desde a Ultima data de listagem) 10,1% 9,4% 9,0%
Inventéario da listagem (ativo) 156.239 -6,4% 16.281 N/D
Taxa de absor¢éo (mos) 9,2 8,8 N/D
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aumentou 18,7% para $322.072, comparado com
0 mesmo trimestre no ano anterior.

Uma das falhas ao relatar o estado do mercado
imobiliario de Miami é a continua falta de
diferenciagao entre os mercados de alto e baixo
risco, apesar de as vendas de alto risco serem
responsaveis por 53% do mercado e as vendas
de baixo risco serem responsaveis por cerca
de 47% dele. O preco mediano de vendas para
condominios e residéncias para uma familia de
baixo risco mostrando ganho de um digito no
Ultimo ano, enquanto que vendas de alto risco
permaneceram estaveis.

Houve 4.979 vendas de condominios e residéncias
de 1 familia no terceiro trimestre, 4,6% a mais do
que as 4.762 vendas no mesmo trimestre do ano

A série Relatério da Douglas Elliman é reconhecida como o padrdo do segmento
de mercado para fornecer o estado do mercado imobiliario residencial. O relatorio
inclui um extenso conjunto de ferramentas para ajudar os leitores a identificar e

medir objetivamente as tendéncias do mercado, fornece contexto historico para as
informagées atuais e oferece uma analise abrangente dos resultados.

anterior e o terceiro maior nimero total desde,
pelo menos, 2006—quando o registro de mercado
MLS foi iniciado. No terceiro trimestre, 62% das
vendas foram de condominios e 38% foram de
residéncias de 1 familia, praticamente inalteradas
em comparagdo com o mesmo trimestre do ano
anterior.

A resisténcia em subscrever hipotecas continuou
a desafiar os compradores, pois as compras em
dinheiro representaram 62,6% de todas as vendas
no terceiro trimestre, comparadas com 59,3% no
mesmo trimestre do ano passado. O financiamento
convencional caiu para 22,3% de todas as com-
pras, enquanto que o financiamento de FHA caiu
para 11,6% no mesmo periodo.

DouglasEllimanFlorida
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— CONDOMINIOS —

¢ As vendas ficaram acima do nivel de atividade
do ano anterior Houve 3.089 vendas no terceiro
trimestre, 3,6% acima das 2.982 vendas no
mesmo trimestre do ano anterior e o quarto
trimestre consecutivo acima do limiar de 3.000
vendas.

¢ Os indicadores de preco indicam ganhos de
dois digitos O preco mediano de vendas de
um condominio em Miami foi de $140.000 no
terceiro trimestre, 12% superior a $125.000 no
mesmo periodo do ano anterior. O prego médio
por pé quadro aumentou 12,4%, para $226, e o
prego médio de venda aumentou 15,4%, para
$271.329, no mesmo periodo.

— 1 FAMILIA

¢ Os indicadores de pregcos aumentaram com um
pico significativo no mercado superior Enquanto
o prego mediano de vendas mostrou um aumento
nominal de 0,7%, para $200.000, de $198.700
no mesmo trimestre do ano anterior, o prego
médio de vendas, o preco por pé quadrado e 0s
dois quintis de mais alto prego tiveram ganhos
significativos de dois digitos no mesmo periodo,
pois o inventario ativo diminuiu em trimestres
recentes.

¢ Mais vendas no terceiro trimestre do que no
mesmo periodo ha um ano O terceiro trimestre
viu um aumento de 6,2% na atividade, para 1.890,
de 1.780, no mesmo trimestre do ano anterior.

— LUXO

¢ Os precos de condominios aumentaram
enquanto o tamanho médio permaneceu estavel
O prego de venda médio de um condominio
aumentou 10,7% para $830.000. O prego por pé
quadrado e as vendas médias mostraram ganhos
maiores, apesar da drea quadrada ter tido um
aumento modesto de 1,1%, para 2.301, no mesmo
periodo.

¢ Residéncias de 1 familia mostraram aumento
no preco, apesar do aumento modesto em
tamanho O prego mediano de venda aumentou
24,5%, para $1.370.000, enquanto que a érea
quadrada média de uma venda aumentou 6,1%,
para 4.640 pés quadrados, no mesmo periodo.

Matriz do mercado de condominios 3T 2011 % Alteragéo (rim.) 2T 2011 % Alteragao(anuat) 3T 2010
Preco médio de venda $271.329 -8,8% $297.600 15,4% $235.020
Prego médio por pé quadrado $226 -8,9% $248 12,4% $201
Prego mediano de venda $140.000 -2,8% $144.000 12,0% $125.000
NUmero de vendas (fechadas) 3.089 -14,6% 3.618 3,6% 2.982
Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 74 8,8% 68 2,8% 72
Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 10,3% 8,7% 7,6%
Inventério da listagem (ativo) 9.290 -6,9% 9.981 N/D
Taxa de absorgao (mos) 9,0 8,3 N/D

Quintis Med. Preco de venda % Alteragao (anua) === Preco mediano de venda  Numero de vendas
Estidio $90.000 12,5% $180.000 CONDOMINIOS 5.000
1 Quarto $118.000 21,6% $160.000 4.000
2 Quartos $147.000 9,7% $140.000 J 3.000
3 Quartos $185.000 12,1% $120.000 2.000
4 Quartos $234.950 17,5% $100.000 1.000

5 Quartos $4.337.500 77,0% $80.000 gr10 4110 1711 2711 8T11 O
Matriz do mercado para 1 familia 3T 2011 % Alteragéo (tRim.) 2T 2011 % Alterac@o (anuaL) 3T 2010
Preco médio de venda $405.006 -2,7% $416.203 22,0% $332.017
Prego médio por pé quadrado $181 -11% $183 17,5% $154
Prego mediano de venda $200.000 -2,0% $204.000 0,7% $198.700
NUmero de vendas (fechadas) 1.890 -3,5% 1.959 6,2% 1.780
Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 69 0,0% 69 -4,2% 72
Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 9,9% 10,7% 11,4%
Inventério da listagem (ativo) 5.949 -5,6% 6.300 N/D
Taxa de absorgao (mos) 9,4 9,6 N/D

Quintis Med. Preco de venda % Alteragao (anuat) === Pre¢o mediano de venda Numero de vendas
1 Quarto $60000  460% HE000Y 1 FAMILIA 230
$230.000 2.000
2 Quartos $109.625 27,5% $210.000 1.900
3 Quartos $165.000 0,0% $190.000 \/\ =
4 Quartos $245.000 2,5% $170.000 1.700
5 Quartos $710.000 29,4% $180.000 5149 4710 1T11 2711 aT11 1600
Matriz do mercado de residéncias luxuosas - Condominios 3T 2011 % Alteracao (trim.) 2T 2011 % Alteracao (anuaL) 3T 2010
Preco médio de venda $1.281.754 -12,6%  $1.466.605 16,1%  $1.103.665
Prego médio por pé quadrado $557 -8,1% $606 14,8% $485
Prego mediano de venda $830.000 -21,0%  $1.050.000 10,7% $750.000
NUmero de vendas (fechadas) 309 -14,4% 361 3,7% 298
Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 64 20,8% 53 -1,5% 65
Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 15,5% 11,2% 9,3%
Matriz do mercado de residéncias luxuosas - 1 Familia 3T 2011 % Alteracao (trim.) 2T 2011 % Alteracao (anuaL) 3T 2010
Preco médio de venda $2.018.221 -3,5% $2.091.313 38,6% $1.455.875
Prego médio por pé quadrado $435 -0,5% $437 30,6% $333
Prego mediano de venda $1.370.000 11%  $1.355.000 24,5%  $1.100.000
NUmero de vendas (fechadas) 189 -3,6% 196 6,2% 178
Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 55 -5,2% 58 1,9% 54
Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 13,3% 14,8% 16,9%

Observagao: Essa subcategoria é a anélise dos dez por cento superiores de todas as vendas.
Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.

ELLIMANFLORIDA.COM  Acesse nosso website para percorrer as listagens e saber mais sobre as tendéncias de mercado
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NOR l L Matriz do mercado do norte - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (trim.) 2T 2011 % Alteragao (anuaL) 3T 2010

* Os indicadores de prego de condominio Prego médio de venda $323.503 9,6%  $357.886 4,9%  $308.409

aumentaram juntamente com as vendas As

vendas de condominios aumentaram 10%, para Preco medio por pé quadrado $234 7,5% $253 22% $229
650 vendas, enquanto que o pre¢o mediano de Preco mediano de venda $207.000 0,2% $206.550 15,0% $180.000
venda aumentou 15%, para $207.000, ambos Numero de vendas (fechadas) 650 20,5% 818 10,0% 591
comparados a0 mesmo trimestre do ano anterior. Matriz do mercado do norte - 1 Familia 3T 2011 % Alteragdo (mm) 2T 2011 % Atteragdo o) 3T 2010
¢ As vendas de residéncias de 1 familia mostraram Prego médio de venda $880.730 21% $862.246 44,7%  $608.600
volatilidade devido a pequena participagéo de Prego médio por pé quadrado $327 3.2% $317 36,8% $239
mercado O preco mediano de vendas diminuiu
9,1%, para $456.856, com relacio ao mesmo Prego mediano de venda $456.856 7,5% $425.000 9,1% $502.500
trimestre do ano anterior. Numero de vendas (fechadas) 39 -4,9% 4 95,0% 20

Observacao: Essa regido inclui Aventura, Bal Harbour, Bay Harbor Islands, Golden Beach, Indian Creek, North Bay Village,
Sunny Isles e Surfside. Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.

— / / Al A S
J\' lli \N 11 B]:u\(x H Matriz do mercado de Miami Beach - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (TRim.) 2T 2011 % Alteragéo (anuaL) 3T 2010
¢ As vendas de condominios tiveram margem mais Preco médio de venda $546.280 23,6% $441.807 281%  $426.379
alta com o aumento dos precos Houve 295 vendas, Preco médio por pé quadrado $403 9,2% $369 19,6% $337

6,5% mais do que no ano anterior, enquanto que o

. o Prego mediano de venda $280.000 12,4% $249.000 14,3%  $245.000
prego mediano de vendas aumentou 14,3%, para
$280.000, durante 0 mesmo perfodo. Numero de vendas (fechadas) 295 -25,5% 396 6,5% 277
« Vendas de residéncias de 1 familia aumentaram Matriz do Mercado de Miami Beach - 1 Familia 3T 2011 % Alteracéo (trm.) 2T 2011 % Alteracao (anuat) 3T 2010
em um ano, enquanto que os precos ficaram Preco médio de venda $1.876.470 18,2%  $1.587.620 511%  $1.241.842
no patamar superior O prego mediano de venda Prego médio por pé quadrado $560 51% $533 34,9% $415
0

aumentou 4,9%, para $905.000, enquanto que o Prego mediano de venda $905.000 22%  $925.000 49%  $862.500

numero de vendas aumentou 31,5% com relagcéo ao 5
Numero de vendas (fechadas) 4l 9,2% 65 31,5% 54

mesmo trimestre do ano anterior.

Observagéo: Essa regiao inclui Miami Beach, Fisher Island e Key Biscayne.
Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.

QO m Al N
b O U l H B]iu\() H Matriz do Mercado de South Beach - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (TRim.) 2T 2011 % Alteragéo (anuaL) 3T 2010

¢ Os precos de condominios aumentaram, com Preco médio de venda $504.863 -16,8% $606.761 22,6% $411.745
tendéncias em direcao a faixa superior As vendas Prego médio por pé quadrado $515 7.9% $559 22.3% $421
0,
aumentaram 6,7%, para 288 vendas, enquanto que Preco mediano de venda $238.250 47%  $250.000 281%  $186.000
o prego mediano de venda aumentou 28,1%, para . . o
$238.250, comparado com o mesmo trimestre do NUmero de vendas (fechadas) 288 -33,0% 430 6,7% 270
ano anterior. Matriz do Mercado de South Beach - 1 familia 3T 2011 % Alteragéo (trRim.) 2T 2011 % Alterag@o (anuat) 3T 2010
« As vendas na faixa superior elevaram os Prego médio de venda $2.826.154 -35,6%  $4.386.334 155,6%  $1.105.833
indicadores de preco O preco de vendas mediano Preco médio por pé quadrado $639 -20,2% $801 61,4% $396
mais do que dobrou no Ultimo ano, para $1.900.000 Preco mediano de venda $1.900.000 -372%  $3.025.000 216,7%  $600.000
nesse pequeno submercado de vendas. Ntmero de vendas (fechadas) 13 31,6% 19 8,3% 12

Observacao: Essa regido inclui a area de codigo postal 33139 e a area de codigo postal 33140 com limite na 30th Street ao norte.
Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.

[ D()WNT()WN Matriz do Mercado de Downtown - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (trim.) 2T 2011 % Alteragao (anua) 3T 2010

* As vendas ‘:le C°“d°m‘:‘j°s diT‘;‘g“gfam oom Prego médio de venda $165.325 01%  $165.150 14,8%  $143.987
o aumento dos precos Houve 1. vendas, - . o .
1,6% menos do que do mesmo trimestre do ano Preco médio por pé quadrado $145 1,4% $147 11,5% $130
anterior, enquanto que o preco mediano de vendas Preco mediano de venda $91.000 -1,8% $92.700 2,2%  $89.000
aumentou 2,2%, para $91.000. Numero de vendas (fechadas) 1726 -6,2% 1.840 -1,6% 1.754
¢ As vendas de residéncias para 1 familia Matriz do Mercado de Downtown Beach - 1 Familia 3T 2011 % Alteragéo (tRim.) 2T 2011 % Alteragao (anua) 3T 2010
permaneceram estaveis enquanto que os pregos Prego médio de venda $202.209 7,3% $218.200 2,5%  $207.431
cairam O prego mediano de venda caiu 3,5%, para - .
. Preco médio por pé quadrado 104 -4,6% 109 -3,7% 108
$167.000, e as vendas permaneceram inalteradas ¢ porpea $ 2 $ 2 $
i 0 0
em 1.471, comparado ao mesmo trimestre do ano Prego mediano de venda $167.000 2,5% $163.000 -3,5%  $173.000
anterior. Numero de vendas (fechadas) 1.471 -3,4% 1522 0,0% 1.471
Observacao: Essa regido inclui a area definida pelo Miami MLS como “Miami”.
S‘UI Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.
k- = Matriz do Mercado do Sul - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (trim.) 2T 2011 % Alteragao (anuat) 3T 2010
* Indicadores de precos mistos com o aumento Preco médio de venda $076.565 16,2%  $330.064 822%  $408.090
das vendasHouve 130 vendas no terceiro trimestre, — . . .
44,4% mais do que no mesmo periodo do ano Prego médio por pé quadrado $220 -8,3% $240 -23,3% $287
passado. Preco mediano de venda $223.750 11,9% $200.000 34,4% $166.500
¢ Aumento nas vendas de residéncias de 1 familia, Ndmero de vendas (fechadas) 130 -3,0% 134 44,4% 90
indicadores de precos mistos O pre¢co mediano Matriz do Mercado do Sul - 1 Familia 3T 2011 % Alteragéo (trim.) 2T 2011 % Alteragao (anuaL) 3T 2010
de vendas caiu 1,8%, para $555.000, enquanto Preco médio de venda $890.859 63%  $837.671 2,7%  $867.074
que o nimero de vendas aumentou 32,7%, para . . o o
296, comparado ao mesmo trimestre do ano Prego médio por pé quadrado $274 6,2% $258 4,2% $263
anterior. Prego mediano de venda $555.000 0,5% $552.500 -1,8%  $565.000
NUmero de vendas (fechadas) 296 -5,1% 312 32,7% 223

Observagao: Essa regiao inclui Coconut Grove, Coral Gables, Palmetto Bay, Pinecrest e South Miami.
Os dados também estéo contidos dentro dos outros mercados apresentados.

Acesse nosso website para percorrer as listagens e saber mais sobre as tendéncias de mercado ELLIMANFLORIDA.COM
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R - Araras
B\ IX() R ]b( A () Baixo risco - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (tRim.) 2T 2011 % Alteragao (anuat) 3T 2010
I Preco médio de venda $434.995 -12,5% $496.996 21% $426.206
¢ Todos os indicadores de precos de — -
condominios tiveram ganhos de um digito, Prego médio por pé quadrado $320 -101% $356 5,6% $303
enquanto que as vendas aumentaram O Preco mediano de venda $235.000 -11,3% $265.000 2,2% $230.000
preco mediano de vendas ficou 2,2% superior Namero de vendas 1.404 14,8% 1.647 35,1% 1.039
($235'OOQ) Comparado. 39 mesmo trimestre do Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 49 0,0% 49 -12,5% 56
ano anterior. Todos os indicadores de prego
mostraram ganhos, apesar de uma queda de Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 131% 10,5% 12,0%
3,4% na area quadrada média, para 1.359, Baixo risco - 1 Familia 3T 2011 % Alteracéo (tRim.) 2T 2011 % Alteracéo (anuaL) 3T 2010
comparado ao mesmo trimestre do ano anterior. Preco médio de venda $641.788 2,8% $660.118 175%  $546.145
) o ;
Houve 1.404 vendas no trimesire, 35,1% mais Prego médio por pé quadrado $246 1,6% $250 15,0% $214
do que no mesmo periodo do ano anterior.
Preco mediano de venda $324.500 -0,9% $327.500 6,4% $305.000
* AAs vendas de residéncias de 1 familia Numero de vendas 916 -1,6% 931 25,5% 730
aumentaram, juntamente com os indicadores - — -
de precos Houve 916 vendas no terceiro Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 53 0,0% 53 -5,4% 56
trimestre, 25,5% mais do que no mesmo Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 11,4% 12,5% 13,7%
periodo do ano anterior. O prego mediano de
vendas aumentou 6,4%, para $324.500, com === Prego mediano de venda  Numero de vendas === Prego mediano de venda  Numero de vendas
relacdo ao mesmo trimestre do ano anterior. Os .
10.00 000 1-FAMILIA 1.
outros indicadores de prego tiveram ganhos de $310.000 CONDOMINIOS DE BAXO RISCO 2.000 HERIICLE DE BAIXO RISCO 000
dois digitos, direcionados por um aumento nas $290.000 1.600 $330.000 800
vendas nas faixas superiores. $270.000 1.200 $310.000 600
#2500000 __/\ 800 $290.000 400
$230.000 400 $270.000 200
$210.000 3710 4110 1T11 2T11 3T11 O $250.000 5110 4110 1T11 2711 aT11 O

Observacao: Essa categoria exclui todas as vendas a descoberto e de execucao hipotecaria.
Os dados também estao contidos dentro dos outros mercados apresentados

— ALTO RISCO

Alto risco - Condominios 3T 2011 % Alteragéo (trRim.) 2T 2011 % Alteragéo (anuaL) 3T 2010
P 0, - 0
« Os indicadores de preco de condominios Prego médio de venda $135.135 3,2% $130.883 31,2% $196.416
permaneceram estaveis, enquanto que as Prego médio por pé quadrado $126 0,0% $126 22,3% $103
vendas cairam significativamente O prego Preco mediano de venda $91.402 -0,9% $92.230 -44,5% $164.650
mediano de vendas teve um ganho nominal Namero de vendas 1.681 -15,0% 1977 63,5% 1.028
o -
de 0,8%, lpara $91.402, com rglag;ao ao Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 92 10,8% 83 5,7% 87
mesmo trimestre do ano anterior, enquanto . — :
que todos os outros indicadores ficaram Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 2,6% 2,9% 5,2%
mistos. O numero de vendas caiu 13,5%, para Alto risco - 1 Familia 3T 2011 % Alteragéo (trm.) 2T 2011 % Alteracéo (anuaL) 3T 2010
1.681, no mesmo periodo, pois os credores Prego médio de venda $182.324 66%  $195.304 04%  $183147
continuaram reservados na liberagao de Prego médio por pé quadrado $o7 -4,0% $101 1,0% $98
execugdes hipotecarias.
Prego mediano de venda $149.500 5,3% $142.000 -0,3% $150.000
* Os indicadores de precos de residéncias Namero de vendas 974 -5,3% 1028 7,2% 1.050
de 1 familia cairam, juntamente com o
ntimero de vendas Houve 974 vendas no Dias no mercado (desde a Ultima data de listagem) 84 1,2% 83 1,2% 83
terceiro trimestre, 7,2% inferior ao total do Desconto da listagem (desde a Ultima data de listagem) 51% 4,7% 6,7%
mesmo trimestre do ano anterior. Todos os
trés indicadores de preco tiveram declinio === Pre¢o mediano de venda Numero de vendas === Prego mediano de venda Numero de vendas
gomi”f’g de ano gasr; ano. O$F1’ng£ed‘a”° $120.000 CONDOMINIOS DE ALTO RISCO 2,500 $180.000 1-FAMILIA DEALTORISCO 1,500
e vendas caiu 0,3%, para 500, no
mesmo periodo. $110.000 2.000 $170.000 1.200
$100.000 1.500 $160.000 900
$00000 | T 1000  $150.000 T~ 6w
$80.000 500 $140.000 300

$70.000 gr10 4710 1T11 2711 ar11 O $130.000 3010 4Q10 1Q11 2011 3q11 O

Observacgao: Essa categoria € composta por vendas a descoberto e de execugao hipotecaria.
Os dados também estao contidos dentro dos outros mercados apresentados.
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AS COMUNIDADES COSTEIRAS DE MIAMI, FLORIDA

MIAMI-DADE Aventura, Bal Harbour, Bay Harbor Islands, Coconut Grove, Coral
Gables, Downtown, Fisher Island, Golden Beach, Indian Creek, Key Biscayne,
Miami Beach, North Bay Village, Palmetto Bay, Pinecrest, South Beach, South
Miami, Sunny Isles e Surfside.

Douglas Elliman Florida LLC. ©2011 £ Oportunidade igual de residéncias. Todos os materiais aqui apresentados destinam-se somente a fins de informagéo. Apesar de acreditarmos que essas informagdes sejam corretas, elas sdo representadas sujeitas a erros, omissdes, alteragdes e remog@o sem aviso prévio.
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